
Analyser
Cibler

Se faire accompagner

1 Préparer son projet Réseaux perso et pro

Réseaux intermédiaires

Approche directe 

Bonne ambiance

Bon échange

Votre analyse

Pourquoi préparer
les audits ?

Vous rassurer et fiabiliser votre diagnostic
Vérifier si le prix n'est pas surévalué

Faire son montage juridique et financier

Signez l'acte de cession
Signez le protocole d'accord

Félicitation

9 Négociation et closing 

10 L'aventure commence pour vous 

Votre diagnostic sur l'entrprise

Bourses d'opportunités

Quel est mon objectif ? Quel
type d'entreprise je souhaite

reprendre ? Dois-je suivre une
formation ? Où chercher des

entreprises ? 
2 Recherchez une

entreprise à reprendre 3 Faire son diagnostic 
Bien évaluer la

faisabilité de votre projet
Faites votre diagnostic en un
clic avec Prédiaentreprise

4 Rencontrer le cédant de
l'entreprise que vous avez choisi C'est le moment de voir si le

cédant est prêt à vous vendre
son entreprise.  

Implication dans le projet 

5
Estimation et négocation du prix

Votre évaluation et prix estimé

C'est une étape extrêmement
importante. Mettez en avant votre

stratégie, valorisez l"entreprise ciblée. 

Rédigez et signez une lettre d'intention
6 Lettre d'intention et lancement des audits

Etablissez vos coûts

7 Le business plan de reprise

Epargne personnelle

8 Financements et garanties

C'est une étape extrêmement importante. Mettez en
avant votre stratégie, valorisez l"entreprise ciblée. 

Prêt d'honneur

Financement participatif

Aides publiques

Prêts Bancaires
Investisseurs

Crédit-vendeur

LES ÉTAPES DE LA REPRISE D'ENTREPRISE 

Qu'est ce que 
je dois faire ?

https://prediagentreprise.fr/

